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‘Ik hou van elegantie’

Van vader op zoon
In de gezellige winkel hangen grote 
zwart wit afbeeldingen uit 
vervlogen tijden. Zijn overgroot­
vader staat statig anno 1902 voor 
zijn werkplaats in de Hoofdstraat, 
zijn opa is te zien als meester 
schoenmaker en zijn vader als 
jongeling en leert het schoen­
makersvak: ‘Je voelt aan alles dat 
dit een familiebedrijf is. Ons hart 
ligt hier, onze klanten krijgen 
uitgebreid de tijd om zich te 
oriënteren, te passen en gewoon 
even te wennen aan de schoen. 
Uiteraard nemen we alle tijd voor 
advies. Dat is de manier van 
werken die we gewend zijn.’

Toekomst
Alle bekende schoenenmerken zijn te 

vinden bij Aad van den Berg 
Modeschoenen; van degelijk, sportief tot 

high fashion, gedurfd, en voor bijzondere 
gelegenheden. Dus van Greve, Floris van 
Bommel, Magnanni tot Harris, Nalini, Hispanitas 
en Gabor. Maarten: ‘We willen mensen 
uitgebreid kunnen laten kiezen, je kunt niet 
volstaan met vijf merken, je moet alles in huis 
hebben. Wel kiezen we bewust voor de betere 
kwaliteit en streven ernaar om zoveel mogelijk 
alles Europees te houden. Op deze manier houd 
je het ook langer vol, want ik ben voorlopig nog 
niet van plan te stoppen, ik zou me rot vervelen.’
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De zilvergrijs gekapte bekende Maarten van den Berg, 
is bijna altijd zelf in de winkel te vinden: ‘Ik heb daar 
totaal geen moeite mee, het verveelt me geen dag. 
Onze branche is dynamisch, vernieuwend, ik vind 
het geweldig waar onze merken mee komen elk 
seizoen. Daarvoor bezoek ik diverse nationale- en 
internationale beurzen van Amsterdam, 
Nieuwegein, Antwerpen, Berlijn, Copenhagen, 
Riva del Garda, maar de meest toonaangevende 
beurs is de Micam in Milaan. Ik ben trouwens niet 
de enige, we vormen met elkaar een team van 
liefhebbers, schoenfanaten en staan inmiddels 
in de branche bekend als “De Halve Zolen”. 
De een op het gebied van de 
laatste modetrends, de ander 
op het gebied van advies en 
materialen kennis. Maar we 
hebben allemaal een passie 
voor schoenen.’

Online
Maarten heeft goed in de pas 
gelopen met de verandering 
naar de online verkopen, hij 
heeft een actuele ruimsoortige 
website waar je terecht kunt. Maar 
liever helpt hij je in de 
winkel: ‘Onze online 
verkoop doet het 
geweldig, ik ben er 
heel blij mee, maar 
mensen kunnen 
ontmoeten en 
mogen helpen in 
de winkel geeft me 
energie. Die plek is 
de drijvende kracht. Ik wil 
weten hoe mensen over ons 
denken, wat ze mooi vinden, hoe ze 
kiezen. Dat mis je online. En 
bovendien willen de meeste klanten de 
schoen eerst passen, ruiken, voelen en zien.’

‘We hebben alle bekende 
schoenenmerken in huis,  

ik wil onze klanten  
een zo ruim mogelijk 

assortiment kunnen bieden’

Veel handwerk, bijzondere schoenen

Elke week staan er wel weer nieuwe schoenen in de etalage, altijd zorgt eigenaar Maarten van den Berg 
samen met zijn team dat hij de aandacht trekt van het voorbij schuifelend publiek in de Hoofdstraat in 
Noordwijk aan Zee. En altijd bleef hij bij z’n leest, net als zijn drie voorvaderen, inmiddels een bijna 125 

jaar lange traditie: ‘Ik denk dat er weinig collega’s zijn met zo’n grote vaste klantenkring.’

‘Ik ben 
voorlopig  

nog niet van 
plan te 

stoppen, ik 
zou me rot 
vervelen’
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